COMMUNICO-SYMPOSIUM ,,VIER GEWINNT

DATUM: 4.November 2006 Im Preis enthalten sind
UHRZEIT: 9.00 Uhr bis17.00 Uhr Getranke,ein Mittagessen
Stadthalle Montabaur und die Mehrwertsteuer. p -

Ihre Investition: 79 Euro C = 4 o
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ANMELDUNG UNTER: info@communico-online.de und 0 64 85 /18 34 45




COMMUNICO-SYMPOSIUM ,,VIER GEWINNT"

Monika Matschnig

Antony Fedrigotti

Wirkung. Immer. Uberall. Moderation

e Lassen Sie lhre Leistungen sichtbar werden!

« Korpersprache wahrnehmen und analysieren

« Der Korper als aktives Sprachmedium

» Menschen mit Ideen begeistern, iiberzeugen und fiir
sich gewinnen

Monika Matschnig ist Psychologin und Expertin fiir
Kérpersprache, Wirkung und Performance. Mit ihren
einleuchtenden Beispielen zur Selbstdarstellung
und Personlichkeitsentwicklung macht die beliebte
Referentin Kérpersprache auf anregende Weise
greif- und erlebbar. Mit ihrem lebhaften Vortragsstil
bewirkt sie, dass die Teilnehmer ihre Ideen, Leistun-
gen und Produkte in jeder Situation authentisch,
selbstsicher und charismatisch darstellen.

Powerthinking® -
Erfolg beginnt im Kopf

 Mit Eigenmotivation dauerhaft Ziele erreichen.
» Nur wer das Beste gibt kann auch gewinnen

» Motivation ist eine Sache der Strategie

» Wer nicht motiviert, stagniert

Antony Fedrigotti, Erfolgsautor zum Thema mentales
und strategisches Selbstmanagement, zahlt zu den
geachtetsten Trainerpersonlichkeiten in den Bereichen
Selbstmanagement und Personlichkeitsentwicklung,.
Die Macht der Gedanken ist fiir Antony Fedrigotti mehr
als eine Erfolgsmethode. Er lehrt seine Teilnehmer, mit
Disziplin,Hingabe, Mut und der Einheit von Kérper und
Geist Grenzen zu tiberschreiten und groRere Ziele zu
erreichen. Seine gradlinige und lebendige Art der Semi-
nargestaltung hat ihm den Ruf eines begeisternden
und fachlich versierten Mental- und Persénlichkeitstrai-
ners eingebracht.

Martin Limbeck

Markus Hofmann
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DAS NEUE HARDSELLING® -
Verkaufen heiflt verkaufen

« Akquisitions-Erfolgsstrategien auf hochster Ebene

« Selbstbewusster Verhandlungsstil mit hochstem
Wirkungsgrad

o Aktive Reaktion bei Scheinargumenten

 Reaktionen bei Gesprachspartnern gezielt steuern

« Die Kunst der erfolgreichen Preisargumentation

» Konsequent zum Abschluss — garantiert!

Martin Limbeck , zahlt zu den Spitzenverkaufstrainern
und gilt als der Hardselling-Experte in Deutschland. Er
agiert erfolgreich als Verkaufs-, Management- und Per-
sonlichkeitstrainer in der Dienstleistungs- & Investiti-
onsglterbranche. Er vermittelt in seinen Trainings Insi-
der Know-how und aktives Verkaufen in seiner Ganz-
heit.So auch sein Motto ,,Nur ein Verkaufstrainer,der
selbst verkaufen kann, kann auch Verkaufsschulungen
durchfiihren“.Erist Autor in verschiedenen Fachpubli-
kationen / TV-Magazinen und ein belebendes Element
unter Rednern bei Kongressen und Veranstaltungen.

Braining —Vorsprung durch Wissen

« Europas erfolgreichstes Gedachtnistraining

» Mehr Fach- und Allgemeinwissen in kiirzester Zeit
* Reden und Prasentationen frei halten

e Zahlen und Fakten sicher abspeichern

Als leidenschaftlicher Redner und erfahrener Lern-
stratege bietet Markus Hofmann auf hohem Niveau
Infotainment der besonderen Art. Psychologisches
Feingefiihl, gepaart mit Motivation und Witz,ohne die
ernsthafte Lernabsicht zu vernachlassigen, ergibt das
einmalige Erlebnis der Vortrage und Seminare von
Markus Hofmann.




